Nain ryhmat
onnistuvat keraamaan
yli 1200 €
varainhankinnalla



Leirikouluun tal turnaus-
matkalle lahdossa ja
varainhankintakampanja
suunnitelmissa?

Jos olette suunnitelleet luokkanne kanssa
leirikouluun lahtemista tai seuranne kanssa
turnausmatkaa tai kausimaksujen alentamista
varainhankinnan avulla, niin taman oppaan
avulla opit kaiken, mitéa sinun tulee tietada
onnistuneesta varainhankinnasta.

Olemme koonneet tdhan oppaaseen yli 30
vuoden kokemuksemme varainhankinnasta
ja siita, mitka asiat yhdistyvat onnistuneissa
varainhankintakampanjoissa. Opit myads,
miten varainhankinta on muuttunut 30
vuoden aikana ovelta ovelle -kiertelysta jopa
taysin etana tehtavaan varainhankintaan.

Kiitos, etta latasit oppaamme.
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7 tarkeinta perustelua
varainhankinnan
tarkeydelle

Koko varainhankintakampanjan
onnistuminen riippuu siitd, kuinka
innokkaastai sitd |Ahdetdan tekemaan.
Huonot kokemukset ja vaarat mielikuvat
ovat usein suurin este varainhankinnan
tekemiselle. Sita pidetaan tyolaana, mutta
todellisuudessa se vie n. 2 h jokaisen
aikaa. Ei siis oikeastaan mitaan.

1. Lapset oppivat, etta asioiden eteen
tulee tehda toita... ja palkinto tuntuu
sitd paremmalta!

Evasleipa maistuu aina maukkaammalta
maen paalla kuin sen juurella. Lasten
vaivannako yhteisen hyvan vuoksi tulee
nostaa esiin selvasti, kun
varainhankinnalla hankituilla rahoilla
tehdaan turnausmatka ja lahdetaan
leirikouluun.

Se voi olla yksi matkan tarkeimpia oppeja
jokaiselle, koska se opettaa tyon
merkitysta, tiimityOn voimaa ja opettaa
jotain myG6s rahanarvosta.
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2. Mahdollistat unohtumattoman
kokemuksen

Muistele omia luokkaretkia, leirikoulua

tai turnaus- ja partiomatkoja. Muistat ne
kaikki, vaikka niista voi olla vuosikymmenia
aikaa. Enta jos ne olisivat jadneet valiin?
Varainhankinnan avulla mahdollistatte
kaikille tasapuolisen mahdollisuuden
paasta osaksi naitd unohtumattomia ja
ryhmé&henkea nostattavia kokemuksia.

3. Tuotat aidosti mielihyvaa niille, jotka
padsevat auttamaan teita

Suomalainen mentaliteetti on helposti "kun
el viitsisi vaivata ja myyda”. Mutta tiedatko
mita? Suomalainen mentaliteetti on myos
"olipa kiva olla avuksi”. Sina saatat ajatella
varainhankintaa myyntin&, mutta ostaja
ajattelee sitd auttamisena. Ja jos han ei
halua siind hetkessé ostaa, niin eipa se
haittaa mitaan!

Anna siis sukulaisille, ystaville ja

naapureille mahdollisuus olla avuksi, he
pitavat siita paljon.
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4. Tasapuolinen mahdollisuus kaikille

Kun varainhankinta tulee puheeksi, katseet kaantyvat helposti
itseensa. "Mina en halua”, "Min& haluan”. Kyse on kuitenkin vain
n. 1-2 tunnin ajankaytosta, ja varainhankinnan voi tehda taysin
etana etamyynnin ansiosta (lisaa sivulla 9). Kannattaakin miettia,
miten hienoja asioita mahdollistat osallistumisellasi niille, joilla ei
valttamattd muuten olisi mahdollista [&ahted turnausmatkalle tai
leirikouluun.

Useamman lapsen yksinhuoltajan tilanne on hyvin erilainen kuin
perheen, jossa on kaksi vanhempaa ja yksi lapsi. Jos kolmen
lapsen kausimaksut, turnausmatkat ja leirikoulut tulevat yhden
henkilon maksettavaksi, niin 2 tuntia on pieni hinta avusta.
Varainhankinta antaa tasapuolisen mahdollisuuden kaikille lapsille
osallistua unohtumattomiin kokemuksiin.

5. Etamyynti on tehnyt varainhankinnasta niin helppoa, etta
sita olisi jopa hassua olla hy6dyntamatta

Etamyynti mahdollistaa varainhankinnan kotisohvalta k&sin
esimerkiksi WhatsAppia hydédyntamalla. Kerromme etamyynnista
lisda sivulla 9, mutta lyhyesti etamyynti toimii nain:

Jokainen myyja saa oman linkkinsa, jonka voi lahettaa viestilla tai
vaikka sahkopostilla haluamalleen henkilolle. Henkilo paasee
ryhman omaan verkkokauppaan, josta han voi kliksutella
tilauksensa.
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6. Ryhmahenki kasvaa

Erilaiset yhteiset kokemukset tekevat ryhmasta tiivimman ja
kasvattavat me-henkeéa. Seuroissa me-henki on jo kohtalaisen
korkea, koska siella tehdaan jatkuvasti joukkueena toita.
Luokkien osalta me-hengen parantamisella voi olla merkittavia
seurauksia monelle luokkalaiselle. Hieman syrjaan jaanyt paasee
uusiin porukoihin ja kaikki tutustuvat toisiinsa paremmin.

7. Raha kiertad Suomessa ja luo ty6paikkoja

Moni ei huomioi tata seikkaa varainhankinnassa. Kun toteutatte
varainhankinnan suomalaisia tuotteita myymalla ja teette

turnausmatkan tai leirikoulun Suomessa, niin teette tuplasti hyvaa.

Esimerkiksi GreenGo-sukkia myymalla tydllistatte Oriveden
tehtaamme henkilostd4a, ja kun lahdette esimerkiksi leirikouluun
Suomessa, tydllistatte vaikkapa retkeilykeskuksen henkil6stéa ja
kuljetusyritysta.
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Motivointi myyntiin

1. Keskity puhumaan siita, mita
varten varainhankintaa tehdaan

Ensinnékin on todella tarkea puhua
siitda, miksi varainhankintaa halutaan
tehda. "Kukaan ei halua ostaa
ruohonleikkuria ja ajaa nurmikkoa,
mutta kaikki haluavat siistin nurmen.
Puhu siis vertauskuvallisesti tuosta
siistista nurmesta, koska jokainen
haluaa, ettd hanen lapsensa paasee
ainutlaatuiselle turnausmatkalle

tai koko elaman muistettavaan
leirikouluun.

N

Mit& kaikkea leirikoulussa tehdaan?
Millaisia muistoja ja kokemuksia
turnausmatkasta jaa? Voit pyytaa
vanhempia muistelemaan omia
kokemuksiaan ja pyytamaan ideoita
leirikoulun aktiviteetteihin sita kautta.
Osallistaminen on parhaita
motivoinnin keinoja.



2. Muistuta perheiden erilaisista taustoista ja tilanteista

Yksi haluaa myyda jotakin, toinen ei myy kirveellakaan, kolmas maksaa
rahalla, neljas leipoo. Kokemuksemme mukaan paras tulos syntyy
vapaaehtoisuudella ja néin ollen voikin olla visaampaa hyddyntaa

eri vaihtoehdot. Liséksi on hyva muistaa ettd perheiden taustat ja
elamantilanteet voivat olla kovinkin erilaisia.

Hyvatuloisempi perhe maksaisi mieluummin rahalla kun taas
harrastuskulut aiheuttavat paanvaivaa esimerkiksi yksinhuoltajan

tai monilapsisen perheen vanhemmissa. Jos jollekin perheelle
varainhankinta on mahdotonta voisi olla parempi sopia kompromissi,
etta he maksavat tietyn summan suoraan ryhman tilille ja halukkaat
osallistuvat varainhankintaan.

Eika varainhankintaan osallistuminen tarkoita sita, ettei olisi rahaa
maksaa leirikoulua tai turnausmatkaa. Todennakdisesti kaikki siihen
pystyisivat, mutta jos viime aikoina on pitdnyt huoltaa auto, ostaa uusi
sohva ja maksaa toisen lapsen leirikoulu, niin on ihan luonnollista
haluta madaltaa kuluja siell&, missa se on mahdollista.

3. Kerro, miten helppoa varainhankinta on tana paivana

Tarke&a! Kannattaa myds puhua siita, miten varainhankinnan
tekeminen on muuttunut viimeisten vuosien aikana. Monella
vanhemmalla voi olla omakohtaisia kokemuksia ovelta ovelle
kiertdmisesta joulukalentereiden ja vessapaperikollien kanssa. Se on
nykyisin jo historiaa, koska varainhankinnan voi tehda halutessaan 100
% etana viestittelyn kautta. Kenenk&an ei siis tarvitse kiertaa ovelta
ovelle, emmekéa edes suosittele sitd. Lue sivulta 9 lisda etamyynnista
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Etamyynnilla teet varainhankintaa
poistumatta kotoasi

Milta kuulostaisi, jos voisit
hankkia luokkaretken rahat
lahettamalla vain WhatsApp-
viesteja tutuillesi? Etamyynnin
avulla se on taysin mahdollista.

Mika inmeen etamyynti?

Etamyynti toimii niin, etta
jokainen ryhmanne jasen saa
oman myyntilinkin. Kun
esimerkiksi ystavasi klikkaa
teidan myyntilinkkia, niin han
paatyy sivustolle, josta Ioytyy
teidan verkkokauppanne. Nyt
han voi rauhassa tutustua
tuotteisiin, lukea niiden
tuotekuvauksia, klikata
mieleisia ja oikean kokoisia
sukkia tilaukseensa ja
vahvistaa lopuksi tilauksensa.
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Sinun tulee vain lahettda oma linkkisi niille henkil6ille, joiden uskot
haluavan ostaa laadukkaita kotimaisia sukkia ja tukea samalla
leirikoulua tai turnausmatkaa. UUTTA! Lahetamme jokaisen
tilauksen suoraan tilaajalle eli ei enaa tyolasta
rahankasittelya ja tavaroiden toimitusta. Kun
varainhankintakampanjanne on paattynyt, maksamme
ryhmanne tilille myyntipalkkion osuuden. Myyntipalkkionne
on 30% myynnista!

Etamyynti pahkinankuoressa:

« Jokainen rynmanne myyja saa oman myyntilinkin

« Laheta linkkia tutuillesi ja sukulaisillesi haluamallasi tavalla
(esim. tekstari, some, sdhkoposti)

 Linkin takaa tuttusi l0ytavat tuotevalikoimamme ja voivat
raksittaa tilauksensa

« Toimitamme tilatut tuotteet valittomasti suoraan tilaajalle.

« Kampanjan paattymisen jalkeen tilitamme ryhman tilille
myyntipalkkionne eli keskim&arin 1 200 € / myynti.

e Lue etamyynnista lisaa taalta.

"Korona vuodet pakotti meidat keksimaan jotain uutta ja
nakojaan iskimme kultasuoneen, koska ryhmien keskimyynnit
ovat kasvaneet etamyynnin ansiosta. Moni aikookin kerata varoja
jopa kahdella etamyyntikampanijalla ja tehda kaikkien aikojen
luokkaretken. Olen sitd mielta, ettéa lapset ovat todellakin
ansainneet luokkaretkensa ja turnausmatkansa.

Hienoa, ettd etamyyntiin on tartuttu ja ryhmét ovat

kerryttdneet kassaansa, eihdn anneta vieda lapsilta
sukupolvikokemuksia pois, mita luokkaretket ja monet turnaukset
ovat. Kaiken lisaksi etamyynti helpottaa varainhankintaa ja
vahentaa siihen kaytettavaa aikaa.”

— Laura Lehti, Toimitusjohtaja
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3 asiaa, jotka yhdistyvat
onnistuneissa
kampanjoissa

1. Kaikki kayttavat itselleen sopivia
myyntitaktiikoita

a) Ei ovelta ovelle kiertelya.

Toki jos se on lahella sydanta, niin voihan
tatakin harrastaa. Emme kuitenkaan
kannusta siihen, koska 99 % ryhmasi
jasenista ei halua kiertaa ovelta ovelle.
Jos jokin tuntuu epamiellyttavalta, niin
silloin asia jaa helposti tekematta. Ala
siis kannusta ovelta ovelle kiertelyyn,
vaan anna sivulta 9 I6ytyva valmis lista
henkil6ista, joille jokainen voi myyda.

b) Etamyynnin hyddyntaminen
mahdollisimman paljon.

On paljon matalampi kynnys lahettaa
kotisohvalta viesti ja myyntilinkki kuin
ajaa sukulaisen luo 50 km ja tarjota
sukkia. Jos sukulaisia asuu lahettyvilla voi
siellakin toki kayda. Etamyynti ei siis sulje
pois perinteista kuvaston kanssa
myymista.
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2. Kampanjan ajankohta ja kesto

Kokemuksemme mukaan parhaan tuloksen
varainhankinnasta saa tekemalla 1-2
myyntikampanjaa vuodessa. Jos
kampanjoita on lilan usein ja vielapa
paallekkain inmiset saattavat kyllastya ja
heilla on tunne, ettd koko ajan myydaan
jotakin. Yleensa myds tuotot ovat isompia
tehtdessa muutamia kampanjoita
vuodessa.

Kun myyntimateriaalit on jaettu myyjille
ja kampanja lahtenyt kayntiin on jarkevaa
asettaa takaraja mihin kampanja

paattyy. Hyvaksi todettu kampanja-

aika on 2-4 viikkoa. Pitka myyntiaika ei
takaa parempaa tuottoa vaan yleensa
napakka muutaman viikon kampanja toimii
tehokkaimmin. 2—4 viikossa kellekaan

ei tule kiire, mutta varainhankinta on silti
aloitettava melkolailla heti. Nain hommat
tulee tehtyéa ja tulos on sen mukainen!

3. Vastuuhenkild ottaa asian hyvin
haltuun

Varainhankinnan vastuuhenkildiden
tarkeytta ei voi liilaksi korostaa. Heidan
tehtava on kuunnella kaikkien mielipiteita ja
saada ryhmé tekemaan yhdessa hommia
yhteisen tavoitteen saavuttamiseksi.
Yhteyshenkild toimii koko ryhman
erikeepperina ja huolehtii kampanjan
koordinoinnista. Vastuuhenkild saa myds
50 € lahjakortin* GreenGoKauppaan :)

*Edellyttdd 1 000 € myyntia ryhmalta. Lahjakortti
toimitetaan vastuuhenkildlle myynnin jalkeen.
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20 henkilog, jotka auttavat ilomielin ja
ostavat tuotteita

Listasimme yli 20 henkil6&, jotka Ioytyvat yleensa jokaisen
|&hipiirista. Kaikilla luvut eivat mene juuri nain, toisilla joku luku on
isompi ja toisilla pienempi. Lopputulos on kuitenkin n. 20 aina.

Mummot ja papat = 4

Muut sukulaiset = 4-10
Laheisimmat naapurit = 4
Ty6paikan kahvihuone = 10
Laheisimmat ystavat = 4

Jos naista henkil6ista edes 50 % ostavat ja kaikki ostavat sen 5
paria sukkia, niin myyntia kertyy mukavat 325 € per myyja. Jos
kampanjassa on mukana 20 myyjaa, niin teette tuottoa huikeat
1950 €.

Vinkki! Kannattaa kysya tyOnantajalta, haluaisiko se ostaa sukkia
esimerkiksi kaikille tyontekijoille osaksi joululahjaa, antaa
ystavanpaivayllatyksen tai muuta vastaavaa. Se voi olla useiden
satasien diili )
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Viestipohjat varainkeruuta varten

Tassa sinulle kaksi katevaa viestipohjaa, joista voit tietty muokata
enemman sinunlaiset. Kannattaa kuitenkin tuoda esiin, mihin olette
keraamassa rahoja, millaisilla tuotteille ja miksi ne tuotteet ovat
hyvia. Tee myds ostaminen helpoksi, eli kerro mista voi tilata,
milloin tuotteet tulevat ja milloin pitdd maksaa.

Viestipohja WhatsAppiin, sahkdpostiin tai vaikka tekstiviestiin

Moikka ;) Me kerataan rahaa [mita varten] kotimaisilla GreenGo-
sukilla. Valikoimassa on paljon erilaisia sukkia merinovillasukista
puuvillasukkiin ja urheiluun seka vapaa-aikaan. Sukat on tosi
laadukkaita ja suomalaisen jalkaan suunniteltuja, koska ne on
Suomessa valmistettuja. Niiden hinnat on myds samat mita
sukkien hinnat on kaupassakin.

Jos haluat tukea meidan [mita varten rahaa kerataani, niin
taman linkin kautta voit tehda tilauksen [oma linkkisi]. Maksat
tuotteet verkkokaupan kassalla ja tuotteet lahetetaan sinulle 1-3
paivassa.
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Somessa jaettava viestipohja

Haluaisitko auttaa [luokan tai seuran nimi] lahtemaan
[luokkaretkelle/turnausmatkalle]. [Luokan nimi/seuran nimi] tekee
varainkeruuta niiden [mitd varten] kotimaisilla GreenGo-sukilla

Sukat on tosi laadukkaita ja suomalaisen jalkaan suunniteltuja,
koska ne on Suomessa valmistettuja. Valikoima on laaja ja
sukkien hinnat on myds samat mita sukkien hinnat on
kaupassakin, joten auttaminen ei vaadi kuin sukkien ostamista
taman linkin kautta

[oma linkki]. Jos siis aiot ostaa tana vuonna sukkia, niin tassa
helppo tapa auttaa :)

Ohjeet:

1. Mene téasta linkistd selaamaan valikoimaa [oma linkki]
2. Valitse sukat, jotka haluat tilata

3. Tee tilaus verkkokaupassa

4. Maksa tuotteet verkkokaupan kassalla

5. Sukat toimitetaan sinulle 1-3 paivassa

Kiitos :)
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Varainhankintaa jo vuodesta 1993

Valittaessa varainhankintakumppania on tarkeaa valita kumppaniksi
yritys joka on luotettava ja jolla on kokemusta varainhankinnasta.
Ostajat ovat kiinnostuneita my0s siita missa tuotteet on valmistettu ja
siita, etta niiden tuotanto on mahdollisimman ekologista

Sukkamyynti on oiva vaihtoehto toteuttaa helppo ja tuottoisa
varainhankintakampanja.

Laadukkaita ja 100% kotimaisia GreenGo-sukkia on helppo myyda
silla sukankuluttajia riittaa.
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11 syyta valita GreenGo-varainhankinta

1. Tuotto — korotettu 30 % myyntipalkkio

2. Avainlippu — GreenGo-sukat valmistetaan omassa
tehtaassamme Orivedella.

3. Tiimisivut ja etdmyynti — sahkaoiset tilaukset nopeuttavat ja
helpottavat myyntia

4. Hinta — markkinoiden halvimmat tuotteet laadusta tinkimatta

5. Valikoima — markkinoiden laajin valikoima — saat itse paattaa
tarjousnipun varit ja koot

6. Muumisukat — yksinoikeudella varainhankintaan

7. Asiakaspalvelu — auttaa ja neuvoo koko kampanjan ajan oli
kysymys mika tahansa

8. Takuu — kaikilla tuotteillamme on 100% tyytyvaisyystakuu +
iImainen vaihto/palautus

9. Huopatossut — GreenGo-huopatossumallisto

10. Luotettavuus — meilla on yli 30 vuoden kokemus
varainhankinnasta.

11. Helppoa — ei lgjittelua — pakkaamme ja lahetamme
tuotteet suoraan tilaajille
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"Laadukkaat ja Kotimaiset tuotteet ovat helppoa myytavaa. Iso
kiitos viela tavastanne pakata sukat jokaiselle ostajalle erikseen.
Se helpottaa todella paljon tuotteiden jakamista.”

Erstan koulu - Tuotto 2617,25 €.

"Varainkeruukampanjoista saamiamme varoja kaytamme mm.
varustehankintoihin. Parasta koko hommassa oli se, etta tuotteet
oli pakattu tilaajittain eli ei tarvinnut lajitella mitaan ja se saastaa
yhteyshenkilon aikaa valtavasti.”

Petdjaveden Petgjaiset - Tuotto 1341,88 €

"Sukkamyynnista saadut varat kaytamme mm. sarjamaksuihin,
salivuokriin, tuomarimaksuihin ja kyytimaksuihin. GreenGo-sukkia
ostetaan aina mielelldan, jotkut suorastaan kyselevat, etta milloin
niita taas saa! Asiakaspalvelu Jar-X:n kanssa on myds aina
helppoa ja vaivatonta. Kiitos siita!”

Sport Club Kokkola

Sakylan Naisvoimistelijat
1 kampanja

Myynti: 18541 €
TUOTTO: 5562,30 €

Erstan koulu

1 kampanja

Myynti: 812512 €
TUOTTO: 243755 €

Kirkonkylan yhtenaiskoulu
1 kampanja

Myynti: 9039 €

TUOTTO: 2711,70 €



Ota meihin yhteytta, niin autamme
sinua kampanjan suunnittelussa.

Olemme tehneet palvelustamme sinulle mahdollisimman
helpon ja mutkattoman. Tuotteet myyvat hyvin, tuottoprosentti
on korkea, pakkaamme tuotteet tilaajakohtaisesti ja olemme
tukenasi koko myyntikampanjan ajan.

Ota yhteytta, jos kaipaat apua kampanjan suunnittelussal

Ystavallisin terveisin,
Tiia Ojala

Jar-X Oy
Lehmilaidantie 8, 35300 Orivesi
03-580 2200
info@jar-x.fi
www.jar-X.fi

Tsemppid varainhankintaan!
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